tion de la CCG. Ce dernier
a rappelé que I'activité de la
Caisse durant I'exercice 2010
a totalisé un engagement de
4.8 milliards de dirhams, soit

fixés a 6,1 milliards de dirhams.

et

Nizar Baraka a rappelé le lancement récent d'un nouveau m
dont il a ratifié le protocole d'entente avec Othmane Benjell

DG de la CCG par intérim.

une augmentation de 9% par
rapport a 2009.

1,2 milliard en
faveur des
entreprises

Ainsi, I'activité en fa-
veur des entreprises
a permis de mobili-
ser un volume glo-

bal d’engagements de garan-
tie de 1,2 milliard de dirhams,
alors que I'activité de cofinan-
cement, qui consiste a par-
ticiper conjointement avec
les banques au financement
des projets d’investissement
des entreprises, a permis de
concrétiser un engagement de
212 millions de dirhams.

i
o
écanisme de garantie dédié aux TPE, Damane express,
loun, président du GPBM, et Hicham Zanati SERGHINI,

Evolution confirmée les 3
derniéres années

Dans s meéme lignée, le mi-
nistre de I'Economie et des
finances, Nizar Baraka, qui
présidait cette réunion, a in-
diqué que le nouveau dispo-
sitif de garantie, adopté par la
CCG et consacré par le plan

Le total des crédits g: isen
2010 au titre des fonds desti-
nés aux particuliers s’est élevé
24,15 milliards de dirhams en
faveur de 18 450 bénéficiaires.

Par rapport aux produits de
la CCG, la gamme de produits
a €té complétée par le lance-

de dévelopy 2009-2012,
a permis de réaliser des résul-
tats encourageants durant ces
3 derniéres années, aussi bien
en faveur des entreprises qu'en
matiére d’accession au loge-
ment. ¢

Mounamep Avine Haroi

livremoi.ma léve 3,6 MDH

[TH La librairie en ligne Livremoi s'est alliée au fonds numérique MNF, a travers une levée de fonds de 3,6 millions de
dirhams. Cette opération est la 7¢ pour le fonds.

a librairie en ligne Livremoi
vient d’annoncer une levée
de fonds de 3,6 millions de
dirhams auprés de Maroc
Numeric Fund (MNF) et de
son réseau de business-angel
MNF Club.

Créée en décembre 2008,
Livremoi.ma commercialise
I'intégralité des titres fran-
cophones, soit 1,5 million de
références, dans divers do-
maines (médecine, loisirs, in-
formatique, romans, littéra-
ture, jeunesse, mangas...). La
librairie propose égal

levés seront totalement inves-
tis au Maroc et permettront &
I'entreprise de « se doter des
moyens commerciaux et mar-
keting nécessaires pour devenir
Uacteur de référence de la distri-
bution en ligne des biens cultu-
rels matériels et immatériels »,
peut-on lire dans un commu-
niqué du MNF.

« Notre société maitrise l'in-
tégralité de la chaine de valeur
de la vente a distance des biens
matériels et immatériels. Nos
partenariats avec les distribu-

un choix de plus de 50 000 ré-
férences de livres numériques.
La clientéle cible est constituée
de consommateurs marocains,
d’entreprises et d'institutions
publiques et privées.

Objectif : devenir un acteur
de référence

Par rapport aux objectifs de
cette opération, les fonds

teursetg istes frangais, notre
expertise logistique et notre ser-
vice de conseil en ligne sont au-
tant d’atouts qui nous permet-
tront de diversifier notre offre
dans les années a venir », pré-
cisent  cette occasion les fon-
dateurs de Livremoi, en I'oc-
currence, Caroline Dalimier
et Mathieu Malan, respecti-
vement président et DG de la
société.

[
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des titres fra soit

1,5million de références, dans divers domaines en plus de 50 000

références de livres numériques.

Les deux fondateurs devien-
nent ainsi, avec Ali Bassit, DG
de MITC Capital (société de
gestion du fonds), et Mourad
Mekouar, DG de la société
M2T., membres du conseil

d’administration de la société.

7° opération pour le MNF

« Plus qu'un simple levier fi-
nancier, Maroc Numeric Fund
est un véritable accél

pour les start-up a fort poten-
tiel. Au travers de sa société
de gestion MITC Capital, le
fonds intervient en tant qu'ac-
tionnaire actif en apportant
aux entreprises de son por-
tefeuille, en plus de linvestis-
sement, le conseil et le suivi a
ses dirigeants, tout en siégeant
en leurs organes sociaux. Par
ailleurs, un club de business
angels, baptisé MNF Club, un
des principaux leviers de créa-
tion de valeur de MNF, a été
mis en place pour investir aux
cotés du fonds afin d’amener
leurs expériences opération-
nelles aux entrepreneurs. Les
membres de ce groupe siégent
également aux cotés du fonds
aux conseils d'administrations
desdites entreprises », précise
le MNF dans un communiqué.
Pour rappel, cette opération
est la 7¢ de ce genre, depuis la
création du MNE. ¢
M AMINE




